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Potencia tu
carrera

Especializate en el
negocio del arte

La Universidad Complutense de Madrid,
en colaboracion con PONS Escuela de
Negocios y la consultora de arte Huntress
of Art, te ayudan a especializarte en los
negocios del arte con el Master en
Formaciéon Permanente el Artista como
Empresario y los Distintos Negocios del
Arte.

Explora los distintos negocios del arte
contemporaneo a través de un programa
innovador, con el que podras gestionar
cualquier negocio relacionado con el arte.
El Master te dara los fundamentos
necesarios para conocer las claves para el
desarrollo empresarial, legal y financiero
de la carrera artistica.

Adquiere las herramientas y
conocimientos gue necesitas en el area
estratégica, financiera, legal y
comunicativa para tener una visién 360°
grados de los factores que intervienen en
el mundo del arte.

El programa te contectara con una red de
profesionales de reconocido prestigio y
gestion de arte contemporaneo.

Este master parte de un enfoque
innovador y practico desarrollado a lo
largo de cuatro modulos. El titulo esta
orientado a:

[ Egresados Universitarios en Bellas
Artes, Disefno y Conservacion vy
Restauracion del Patrimonio Cultural.

[ Egresados universitarios en Historia
del Arte, Arquitectura, Humanidades o
ADE.

[ Egresados universitarios interesados
en desarrollar la carrera profesional en
el mundo de la produccidon artistica y
el mercado del arte.

Aprende a gestionar los negocios del
arte de la mano de los mejores

profesionales del sector

ESCUELA DE
NEGOCIOS

PON

www.ponsescueladenegocios.com



Modalidad

PRESENCIAL

Las clases estaran ubicadas en la sede de la Facultad de Bellas Artes de la Universidad

Complutense de Madrid.
Calle Pintor el Greco, 2, 28040 Madrid

Horario

De lunes a jueves de 16:00 a 20:00h.

Duracion

60 créditos ECTS

De octubre de 2024 a junio de 2025.

Metodologia

Seguimos una metodologia practica,
participativa y dinamica.

Nuestros docentes, expertos en la materia,
utilizaran el método del caso y las clases
magistrales para que puedas potenciar tu
aprendizaje a partir de situaciones reales.

:Qué debes cumplir?

Asistencia obligatoria a las clases en
un 80%.

3 PONS ficaes:”

Desarrollo de trabajos practicos,
individuales, en grupo o colaborativos.

Participacidon en actividades
académicas como seminarios,
conferencias, visitas, etc. organizadas
en las sedes de las instituciones
colaboradoras.

Superar la prueba de evaluacidn de
maodulo y proyecto fin de Master.

Www.ponsescueladenegocios.com



Nuestros

: : Amplia tus
ijet|vos conocimientos
empresariales para
gestionar tu carrera
en el mundo del arte

El Master te aporta la formacién necesaria para gestionar la carrera artistica y te permite
conocer los negocios del mundo del arte.

‘| PROFESIONALIZA LA CARRERA ARTISTICA

Seras capaz de gestionar la carrera artistica, tuya o de otros, como empresario,
planear su proyeccion y de exponer de manera adecuada el trabajo.

2 AFIANZA LOS CONOCIMIENTOS SOBRE LOS DISTINTOS
AGENTES DEL ARTE

Analizaras como se gestiona la labor de las galerias, comisarios, museos o
coleccionistas y conoce su labor como impulsores del arte.

3 CONOCE EL ROL DE LA PROPIEDAD INTELECTUAL

Familiarizate con la legislacion del mercado del arte y los derechos de propiedad
intelectual para proteger las obras.

4 EL NEGOCIO DEL ARTE 3.0 Y TU DESEMPENO PROFESIONAL

Maneja las herramientas de marketing para digitalizar e introducete en
proyectos a través de RRSS, metaverso, blockchain o NFTs.

Profesionaliza tu practica artistica en

el contexto contemporanéo de hoy

Al estudiar este Master mejoraras tus competencias y tu conocimiento en el sector.
Estas son algunas de sus salidas profesionales:

[ Artistas pn Criticos de arte y prensa cultural
Galerias de arte [ Instituciones publicas y privadas

[ Casas de subastas [ Gestores cultural

[ Asesores de arte [l Dealers de arte

[ Studio Managers

[ Comisarios
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Gestion

Avanza junto a los

académica mejores

especialistas

Margarita Gonzalez

Directora del master y coordinadora del TFM

Doctora en Bellas Artes por la UCM. Profesora Titular de
Universidad en la Facultad de Bellas Artes de la UCM
especializada en produccion contemporanea. Su trayectoria
profesional se vincula a la gestion de galerias de arte y la
edicién de obra grafica.

Sara Zaldivar

Codirectora del master y coordinadora del médulo 1

Fundadora de Huntress of Art. Gestora cultural y Asesora de
Arte. Arquitecto por la Universidad Politécnica de Madrid.
Posgrade en '"International Leadership Program" de NYU.
Directora de la residencia de artistas EL NUCLEO y patrono de
la Fundacion SZ.
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Prog rama Cuatro modulos

para potenciar tus
conocimientos

MODULO 1

El artista y las distintas empresas del
arte. 16 créditos ECTS

Aprende coOmo gestionar la carrera artistica y
conoce los distintos agentes del ecosistema
del arte y cdmo funcionan sus diversos

Programa académico

) © El mercado del arte
negocios.  Cellefes
. L o © Instituciones publicas y privadas
Ejercicios practicos © Los museos
‘ © Criticos del arte y comisarios
= Workshop sobre arte y urbanismo. “ El coleccionista privado
Proyecta una idea con la posibilidad de ~ Ferias, subastas, plataformas online
que tu proyecto se lleve a cabo en una © Peritaje
ciudad espaﬁola. = Cata|ogacién
© Plataformas online

m Taller de estructura y diseno de dossier
artistico personal.

m Taller de redacciéon de textos criticos.

m Taller de preparacion de becas,
residencias y premios nacionales e
internacionales.

Sara Zaldivar

Coordinadora del médulo

Fundadora de Huntress of Art. Gestora cultural y Asesora de
Arte. Arquitecto por la Universidad Politécnica de Madrid.
Posgrade en 'International Leadership Program" de NYU.
Directora de la residencia de artistas EL NUCLEO y patrono de
la Fundacion SZ.
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Listado.d Sdulo ]

Carlos Aries (Estudio Malafama)
Juan Alfaro (Collection manager)

Luis Anguita (Profesor titular Facultad de

Derecho UCM)

Javier Aparicio (Galeria El Chico)
David Barro (DIDAC / director Es
Baluard)

Dan Benveniste (Benveniste
Contemporary)

Efrain Bernal (Bernal Espacio)

Julia Betancor (Conservadora Espacio
Solo)

Maria Brancds (Fundaciéon Telefénica)

Ana Calvo (Profesora titular Bellas Artes

UCM)
Fernando Castro (Critico de Arte)
Mariangela Capuzzo (I C Art)

Chema de Francisco (Director Estampa)

Guillermo de Osma (Galeria Guillermo
de Osma)

(INJUVE)

Victoria del Val (Fundacién Mapfre)
Beatriz Espejo (Comisaria y critica de
arte)

Cecilia Gandarias (This Side Up)

Marta Godmez (Masdearte)

Margarita Gonzalez (Profesora titular en

Bellas Artes UCM)
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Elisa Hernando (Arte Global)

Miki Leal / Maria Tolmo (Nave Oporto,
artista)

Soledad Liafio (Comisaria Museo Reina
Sofia)

lanko Lopez (Critico de arte)

Nerea Ferndndez (Galerista NF/Nieves
Fernandez y presidenta de ArteMadrid)
Paloma Martin -Llopis (Asesora de Arte)
Mateo Maté (Artista)

Ignasi Miro (Fundacidon La Caixa)
Sophie Neuendorf (Artnet)

Marta Oliden (Sotheby “s)

Tania Pardo (Directora CA2M)

Carmen Paez (Directora general de
Industrias Culturales y Cooperacion.
Ministerio de Cultura)

Julio Pérez Manzanares (Critico de arte)
Marta Rincén (ACE)

José Robles (Galeria Ponce+Robles)
Sergio Sancho (Director Urvanity)
Carlos Urroz (Gestor cultural)

Juan Varez (Coleccionista)

Alicia Ventura (DKV)

Sara Zaldivar (Huntress of Art)

www.ponsescueladenegocios.com



Aplica las técnicas de gestion econdmicasy = Programa académico

financieras basicas \% aprende las o o
herramientas mas adecuadas para las (Sjelstlor\, es(';rategma .
operaciones comerciales del dia a dia. cieccion de p.artners estrafceglcos
Coémo rentabilizar y potenciar tu
Eiercici I carrera
jercicios practicos Making money in art. Business Plan
Coémo hacer un plan estratégico a largo La fiscalidad en el arte _
plazoy crear el plan de contingencia. Como profesionalizar tu trabajo y
hacerlo competitivo
El médelo canvas aplicado a tu negocio PIamﬂcaqén financiera a largo pIazp
Presentacion de proyectos en publico
Planificacién anual de tu negocio. Masterclass Wise Art

Taller de presentaciones de proyectos.

Proyecto final de tu plan de negocio.

Coordinadora del médulo

Licenciada en CC.EE. y Empresariales por la Universidad de
Deusto y Master en Estudios Europeos por la Universidad
Catdlica de Lovaina. Consejera Patrimonial en Axa Exclusiv, con
EFPA nimero 12.596 y agente de Axa Arte

Listado.docentes. médulo.2

Judit Gasca (Profesora contratada doctora en Oscar Paz de la Fuente (Finnovating)
Bellas Artes UCM y Premio Nacional en Jonathan O "Hear (IA Artist)
Conservacion y Restauracion de Bienes Xabier Magaldi (SwissCryptoCat)
Culturales)

Néstor Guerra Escohotado (IEC)
Silvia Niubé (Cuatrecasas)

Carles Quindds (Cuatrecasas)
Sixtine Crutchfield (WISeKey)
Fernando Moroy (Keiretsueiretsu)
Paz Pérez-Bilbao (AXA)
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Entiende los aspectos legales y contractuales
del mercado del arte, cobmo se gestionan los
derechos de propiedad intelectual vy
descubre cdémo funcionan las coberturas
privadas, corporativas e institucionales.

Ejercicios practicos

Big Data en el sector del arte.

Taller para conocer la gestion de |a
venta online de arte.

Funcionamiento de asociaciones
profesionales.

Proteccion frente al plagio y la pirateria.

Programa académico

El marco juridico del creador
Seguros de cobertura comercial
Teoria y practicas de la Propiedad
Industrial

Funcionamiento de la OEPM

El rol de las nuevas tecnologias

Coordinadora del médulo

Licenciada en Derecho por la UCM y Master en Propiedad
Industrial e Intelectual por la Universidad Carlos Il de Madrid.
Vicepresidenta 2° de la Agrupacion de Jovenes Abogados del
ICAM. Actualmente es tutora de la asignhatura de Propiedad
Intelectual en los Grados Oficiales de Bellas Artes, Artes

Escénicas y Fotografia de la URJC.

Listado docentes médulo 3

Luis Anguita (Profesor titular Facultad
de Derecho UCM)

Pascual Barberan (ByG Abogados)
Alberto Cabello (AJA Madrid)
Blanca Cortes (ThinkSmartLaw)
Rocio Gracia (Profesora asociada
Facultad de Geografia e Historia del
Arte UCM y gestora cultural)

Juan Antonio Orgaz (APEP)

Jorge Ortega (Profesor titular en
Derecho UCM)
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Paz Pérez - Bilbao (AXA)

Ana Puerto (Premiere Actors)

Carlos Sanz Sanchez (Smart
Protection)

Eduardo Serrano (Catedratico
Derecho Civil Facultad de Derecho
UCM)

Marta Suarez Mansilla (Artworld Law)
Francisco Villar (Ministerio de
Cultura)
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Descubre las herramientas que proporciona Programa académico
el marketing digital para entender cémo ha

evolucionado el mercado del arte en los El artista como marca

ultimos anos y conoce el 3D, la inteligencia Qué es el marketing

artificial, la realidad virtual o las experiencias Posicionamiento cultural de las
inmersivas que intervienen en el desarrollo empresas y responsabilidad
tecnolégico del mundo del arte. El vinculo del artista con la

institucion privada
Inteligencia artificial

Ejercicios practicos Digitalizacion del Arte

Crea tu propio NFT. Blockchain
Qué esun NFT

Crea tu propio Social Media Plan. Ux :
New Media Art

Crea tu propia marca como artista. Metaverso

Nuevas startups del arte
Las redes sociales como market
place

ﬁ Coordinador del médulo
1“ .'f:' ==
T2 N

Doctor en Comunicacioén por la Universidad de Navarra en 2014,

g ] Master of Arts in Museum Studies (Press & Marketing mention)

en la University of Leicester (UK) y Licenciado en Periodismo

‘ por la Universidad de Navarra en 2008. Cuenta con una gran

experiencia en Marketing y Comunicacion habiendo trabajado
en el Victoria and Albert Museum de Reino Unido.

Listado docentes moédulo 4

Paco Barragan (Comisario) Carlos Fernandez-Pello (Doctor en Bellas
Carlos Bayod (Factum Arte) Artes, artista)

Irene Cano (META) Margarita Gonzalez (Profesora titular
Daniel Chalmeta (META) Facultad de Bellas Artes UCM)

David Cordén (Profesor permanente Oscar Hormigos (Onkaos)

laboral UCM) Carmen Huerta (TAC7)

Carlota Corzo (Lazzaro) Laura Quero (Cervezas Alhambra)
Carlota Lopez Aza (Docente UCM de Sara Zaldivar (Huntress of Art)

Ciencias de la Informacion)

Lidia Maestro (Docente UCM de Ciencias
Econdmicas y Empresariales)

Inaki Domingo (Artista)

PONS



Desarrolla el TFM con  tutorias Los alumnos contaran con el apoyo de

personalizadas durante todo el afo y un profesor-tutor que les orientara
lleva a la practica los conocimientos y para la elaboracion de su proyecto
habilidades adquiridos durante el propio.

master.

Coordinadora del TFM

Doctora en Bellas Artes por la UCM. Profesora Titular de
Universidad en la Facultad de Bellas Artes de la UCM
especializada en produccidon contemporanea. Su trayectoria
profesional se vincula a la gestidn de galerias de arte y la
edicién de obra grafica.
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Actividades

Durante el master visitaremos
en exclusiva:

Estudlo Malafama,
la mano de
NAVEOPORTO

FACTUMEIRES
C U - Carlos Aires
de la mano de de la mano de Miki
Carlos Bayod Leal
MUSEO NACIONAL ..
MUSEQ NACIONAL CENTRODEARTE| ®9® Fundacion € Fundacién "la Caixa’
DEL PRADO REINA SOFIA ® Telefdnica
BENVENISTE
COLECCIONSOLDO /S ) : :
CONTEMPORARY #‘H*IL'I*:H'I'E

Gana experiencia en el sector del arte

Asistiremos a las ferias:

ég Eaﬂg estampa -|-|7’

www.ponsescueladenegocios.com
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Practicas

Hasta 3 meses de
practicas en las
mejores galerias e
instituciones

Con la Universidad Complutense de Madrid, PONS Escuela de Negocios y Huntress of Art,
podras desarrollar un aprendizaje practico en un programa de hasta 3 meses de practicas
extracurriculares en algunas de las mejores galerias e instituciones artisticas del pais.

Las principales galerias, instituciones y casas de subastas que participan en nuestro
programa de practicas, son:

FACTUMER PONCE+ROBLES

dacion
MAPFRE

corLeccionsoLo  Sothebyss: HUNTRZSS OF ART

P O N S FUNDACION

Consigue tu objetivo y preparate para

el futuro

Requisitos de admision

Estar en posesion de un titulo de Grado o Licenciatura. Para estudiantes extranjeros, es
preciso que esté apostillado ante La Haya.

Ten en cuenta que... las practicas en empresas estan garantizadas.
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Reserva ya tu plaza

MATRICULA

Master presencial: 9.500€

Para hacer la PREINSCRIPCION
deberas acceder desde el portal UCM.

iPreguntanos y te informamos sobre el
proceso!

iSolicita mas informacion o inscribete ya!

PONS Escuela de Negocios
Calle Serrano, 138 28006 Madrid
+34 91700 76 45
escueladenegocios@pons.es

16 PONS Gicurpne www.ponsescueladenegocios.com
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